In de online wereld
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Wat is het ook alweer?

De koers die een bedrijf voor
langere tijd voor zichzelf vastlegt.

Strategische plannin
Marketing - 2 =

Strategie Strategische planning ofwel bedrijfs-

! strategie is een bepaling van een
| keuze uit alternatieven op hoofdlijnen
» | binnen een organisatie.




Je website centraal

Andere websites en blogs

«  Als bedrijf kun je op internet op
allerlei manieren je bekendheid en AETERIEIE Marketing

: Optimalisatie
reputatie opbouwen

« Facebook, LinkedIn, Hyves, Google Website
Adwords ... wat je ook doet, 1 ding staat van jouw
voorop: je website staat centraal organisatie

« Belangrijkste reden: je website zorgt
voor de omzet van je bedrijf

E-mail Marketing Video Marketing

Gustavsson Internet Marketing - Groei op het web



Zorg daarom voor een goede website ~ het WAT

Wat kun je doen om een goede website te krijgen?

 Door aan te bieden wat klanten zoeken
=—> Vraaggerichte website

Commercieel
Bied je de producten en diensten aan
waar internetters naar zoeken?

* Door je aanbod op de website aantrekkelijk Content
te beschrijven voor website bezoekers Is de inhoud van je website
G | aantrekkelijk beschreven voor klanten
en Loogle van Google?
. . . Technisch
¢ Door Jouw website technisch goed op te is jouw website Google vriendelijk
zetten opgezet?

Gustavsson Internet Marketing - Helpt jouw organisatie te groeien op het web



Zorg daarom voor een goede website ~ het HOE

Hoe krijg je een goede website?
We volgen het Website Optimalisatie Model van boven naar beneden:

Waar zoeken internetters naar?

« |Laat een zoekwoorden onderzoek uitvoeren

Welke Waar
producten en klikken mijn
« Laat je online product portfolio scannen. diensten bied Optimalisatie bezoekers op?

ik online aan?

Bied je aan wat gezocht wordt?

« Laat analyseren waar bezoekers op klikken Mijn
Website

« Laat analyseren waar je je bezoekers mee
vast kunt houden

« Laat analyseren wat je uniek maakt t.o.v. je

Online concurrenten
Waar maak ik mijn Waarin ben ik uniek

bezoekers blij mee? in de Online wereld?

Website Optimalisatie Model



Nu kun je je Strategie verbeteren

Het Website Optimalisatie Model = Het Strategie Optimalisatie Model
Door je website te verbeteren, kun je je strategie verbeteren
We volgen het model van boven naar beneden.

Wat is de behoefte in de markt?

 Leg n.a.v. het zoekwoordenonderzoek de

marktbehoefte vast Wat is mijn Wat
propositie? verwachten
mijn prospects

* Verbeter je je bestaande proposities. Welke Optimalisatie van mij?

behoeftes dek je momenteel, welke nog
niet?

Strategie
 Weet je waar in de sales funnel je jezelf
kunt verbeteren. Bied je wat je prospects
verwachten?

 Weet je waar je je klanten mee vasthoudt

Waar maak ik mijn Wat zijn mijn Unique
klanten tevreden mee? Selling Points

 Weet je wat je kunt gebruiken als Unique
Selling Points

Strategie Optimalisatie Model



Een betere strategie leidt tot groei

Als je deze strategische verbeteringen uitvoert, dan plukt je organisatie daar de vruchten van.
De organisatie groeit.

Je zult merken:

« Dat je meer nieuwe website bezoekers
Krijgt

« Dat meer website bezoekers klant worden

« Dat bestaande klanten trouwere klanten
worden
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